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Don Piso invertird
en Madrid 10
millones de euros

& Do Piso, empresa

especializada en
intermediacion
inmobtliaria, prevé
invertir méas de diez
millones de euros en
la capital.

Ixvicha inversidn se cozncre-
tard en la puesta en marcha
de 155 nuevas ageneias en
la Comunidad Auténoma
de Madrid (CAM) en los
préximos cincd afios, Estas
oficinas supondran Ia crea-
cién en la practica de casi
700 puestos de trabajo y la
inavguracian de 12.400 me-
tros cuadrados de superfi-
cie comercial.

Estas aperturas se en-
marcan dentro del plan es-
tratégico de la compafia
{ue comenzard a franqui-
clar su cancepto de negocio
en Madrid capital a partir

- del segimdo semestre de es-
te afo. Hasta la fecha, Don
Piso operaba en la almen-
dra madrilefia Gnica v ex-
clusivamente mediante su
red de agencias propias, li-
mitando la concesién de
franquicias a aqueilas ofici-
nas comerciales que estan
ubicadas en el cinturon me-
tropolitane.

-Don Piso estima que so-
lo Madrid capital tiene ca-
pacidad para albergar un
total de 55 nuevas oficinas,

de las cuales 19 serédn pro-
pias y las 36 restantes fran-
quicjadas. !

fa compaiiia prevé im-
primir vn ritmo de creci-

‘miento a la cadena de 20

aperturas por afio, con el
fin de poder garantizar la
formacion, servicioy apoyo
continmado asured dé fran-
quicias, tal ¥ como estable-
ce este sistema de comercio
minorista.

Objetivo .

El chjetivo principal de es-
te plan de expansion es con-
segir una masa critica
fuerte de puntos de vehta
enla Comunidad de Madrid
que responda a 1 estrate-
gia de'la comparifa de con-
tar con una red nacional de
agencias integrada en un
80% por locales en franqui-
cia ¥ en un 40% por agen-
cias de propiedad.

El} plan nacional de ex-
pansisn de Don Piso recoge
un techo de entre 800 y un
millar de oficinas comer-
ciales en toda Espana. Las
zonas objetivo prioritario
de expansién de la cadena
catalana son las comumida-
des del norte peninsular
(Cantabria, Galicia y Astu-
rias), debido a la imenor im-
plantacidn que la firma tie-
neen estas zonas y, par tan-
to, ‘al mayor potencial de
desarrollo.

Réanking de las 100
primeras firmas en
Franquicias Hoy

® Larevista
especializada
Franquicias Hoy ha
publicado
recientemente un
rénking de las 100
primeras empresas.

Dicho ranking, referido a
volnmen de factizracién, se
incluyeen un inforte que
ofrece una completa infor-
macion financiera sobre las
empresas, asi como los
principales datos deinterés
de otras 190 cadenas.

El estudio, que ha sido
publicado por noveno afio
consecutivo, ofrece una
amplia informacién, grafi-
cos y conclusiones. Bn él
aparece la evolucién histo-
rica de las 10 primeras en-
sefias del ranking, los prin-
cipales datos de as franqgui-
cias que mayor facturacion
o_cregimiento han experi-
meTtadd, aquellas que mis
aperturas han realizado,
una_clasificacién de ense-
flas por nimmero de estable-
cimientos, otra por nivel de
inversion, Tas que ofrecen o
- 1o ayuda a Ia financizcién
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¥ las que nds empleo gene-
ran, asi como un grafico
con datos sobre aguellas
que suben puestos en esta
clasificacion, las gue bajan,
S¢ mantienen o aparecen
Por primera vez.

Variables

Come date destacable,
Franquicias Hoy sefiala
que en conjunto estas 100
franquicias que componen
el ranking analizado han
facturado 16.970 millones:
de euros en 2005, una cifra
un 15% superior a la alcan-
zada en el ejercicio ante-
rior. Otro indicador de esta
sitnacion es el ndmero de
aperturas. Entre agosto de
2005 y julio de 2008 s6lo las
primeras 25 firmas que m4s
establecimientos han pues-
tc en marcha superan los
2.000 nueves locales abier-
tos (500 mas que en el mis-
me pericdo anterior). Ade-
mas, 93 de las 100 franqui-
cias que aparecieron en el
informe anterior repiten en
2006, el 81% de estas mar-
cas 300 espaliolas y €f 53%
ya tienen presencia en el
extranjero,
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[ EXPOFRANQUICIA |

El sector mantuvo en 2006
su excelente coyuntura

e | as estimaciones de Mundo Franquicia Consulting sitGan en 953 la cifra total
de las ensefias en régimen de franquicia en nuestro pais

A estimaciones refe-
I ridas a_la franguicia
que han venido a con-
textualizar la actual celebra-
¢ion del salén Expofranqui-
cia 2007 no pueden ser mas
positivas, como se traduce en
el auge creciente del propio
salén. De hecho, €] sector es-
ta atravesandoe por una exce
lente coyuntura en nuestro
pais,

Efectivamente, segiin el
informe de Mundo Franqui-
cia - Consulting referide a
208, en ese ¢jercicio anmen-
t6 considerablemente el ni-
mero de enseias, hasta al-
canzdar un totaf de 953, lo que
représenté un incremento
del 6,7% con respecto al ejer-
ciciode 2005. :

Asimismo, continué cre-
ciendo el porcentaje de ense-
fGias nacionales, llegando a
un 83,7% del total. E116,3%
restante corresponde a ense-
flas extranjeras, 155 cadenas,
procedentes principalmente
de Europa (Francia, Portugal
e Italia, de forma destacaia)
¥ Estados Unidos.

Empleo o
Respecto a la variable del

- empled, Ta franquicia dio tra-

bajo en Espafia en 2006 a cer-
ca de 218.000 personas, lo que
representa tm 12,9% mds que
en 2005, EI afic pasado 1a ¢i-
fra inedia de empleos por en-
sefia fue de 223 personas, olo

El ) de

uracion continda lider, ya que con 149 ensefias engloba

cerca del 15,6% del total de establecimientos operativos en Espaia,

que es Iomisng, 3,61 empleos
por mmidad de negocio.

Por otre lade, en 2006 el
comercio minorista espafiol
facturd por valor de 183.400
millones de euros. De esa
cantidad, el 10,5% correspon-
did a ensenas, a pesar de que
éstas representan tan soio el
6,4% de los establecimientos,
de lo que se puede extraer la
conclusion lagica de que los
establecimientos franqguicia-

Acam da a conocer
las grandes ventajas
del arbitraje

#® Explicar las ventajas
del arhbitraje & los
experios y
profesionales es la
meta que se ha
propuesto Acam en
Expofranguicia.

Exponer Jas ventajas del ar-
bitraje como procedimiento
extrajudicial, sohre todo cen-
#radas en el ahorro de costes
v tiempo para franaquiciade-
res y franquiciados, es el ob-
Jjetivo que desea dar a cono-
cer la Asociacién Comunita-
ria de Arbitraje y Mediacion
(Acamy}, entidad privada ad-
ministradora de arbitraje en
su préxima comparecencia
en Expefranquicia. Acam es-
tar nbicada en el stand de
su pertner Mundofranqguicia,
Paheilén 4 stand D415.

Para Ignacio de Gérgolas,
director ejecutive de Acam,
ia apuesia que hace fa Corte
Arvbitral por el sector de 1a
franquicis, uno de los moto-

res de Ja actividad econdmi-
ca nacional, es ¢clara. “Sonin-
dudables las ventajas del ar-
bitraje, tanto en cuanto .a
aborro de tiempo como a &f-
cacia de resolucién de los
lawilos, aplicado a un sector
tan dindmico como-el de la

- franquicia”, explica. “Quere-

mos solventar af sector las
dudas practicas sobre la apli-
cacién de este método extra-
judicial en un contrato que
una a casa matriz con el fran-
quiciade. La inelusion de la
cliusula arbitral en un con-
trato de este tipo obliga a am-
bas partes por igual. Esto
provoca que ambas partes
tengan un compertamiento
impecable entre ellos”.

Los conflictos en el con-
trato de franquicia son imevi-
tables, como lo son en cual-
quier dmbito contractual
mercantil. Pero 1a solucidn a
dichos conflictos esta at al-
cance de las partes, de fran-
quiciadores y franquiciados,
v sin necestdad de acudir a
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dos resultan mas rentables
de lo que sen los negocios in-
dependicntas.

Cadenas

En lo que se reflere a los sec-
tores de actividad, cabe des-
tacar la positiva evolucion
experimentada por el subsec
tar de Estética y Cuidado
Personal, donde se ha produ-
cido un avance en &l nimero
de cadenas supeiior al 39%

Los preblemas en el contrato de franquicia son inevitables,

con respecto al ejercicio an-
terior, asi como también del
sector de Finanzas, que du-
rante 2006 tuvo la oportuni-
dad de ver como 18 nuevas
ensefias se unian a las cade-
nas que va estaban operati-
vis. Por supuesto, el segimen-
to de Hosteleria Restaura-
cion sigue lider, pues con 149
engenas engloba a cerca del
15,6% del total de los establa
cimientos operatives.

pero el arbitraje minimiza los conflictos.

los 6rganos judiciales. En es-
te marco, el Arbitraje cobra
protagonismo, sobre todo en
un mundo como el econdmi-
c0, donde las relaciones inte-
rempresariales  requieren
iniciativas que contribuyan

4 una rapida adopcitn de de-
cisiones en la carrera de la
competitividad.  Cualguier
franquicia que se decante
por ¢l arbitraje puede esta-
blecer relaciones mas fluidas
con todos sus proveedores.




